
TEMA N° 13 : COSTOS DE EQUIPOS

Sub-Tema :  Costos de equipos routers Cisco
Objeción N°24 : Costos de equipos routers Cisco

a)Costos Router
b)Sistema de Gestión
c)Partida O&M
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Antecedentes
Costos Router y Partida O&M

• La Concesionaria y los Ministerios plantean diferentes configuraciones y
costos de los equipos CISCO 7609 y 7604.

• Respecto de la Partida O&M
– En la Cotización presentada por la Concesionaria, esta es una partida

separada que cubre la implementación de los procedimientos de
configuración, explotación y supervisión, verificar el correcto funcionamiento de
los equipos y capacitar al personal técnico de la Concesionaria

– En la Cotización de los ministerios, este concepto no aparece, y
posteriormente, en carta del proveedor MAGENTA, se precisa que está incluida
en la partida de instalación de los equipos.
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Sustento de los precios usados por la Concesionaria
Costos Router  y  Partida O&M

• Las configuraciones y costos de los equipos utilizados en la presentación
de la Concesionaria corresponden a cotizaciones formales del
representante local de Cisco, el cual tiene reconocido prestigio,
proporciona soporte técnico y comercial en el país y tiene la mitad del
mercado de CISCO en Chile.

• El proveedor entregó la configuración correcta para los equipos y los
precios para estas y además un Informe Técnico (Entrega reservada N°2),
que sustenta lo anterior.
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Antecedentes 
Sistema de Gestión

• Existe discrepancia respecto de la solución para el sistema de gestión de
la red de paquetes con Routers CISCO.

• La Concesionaria dimensiona y costea la plataforma ISC + ANA
• Los Ministerios dimensionan y costean CA SPECTRUM.
• Existe una diferencia importante de costos entre las 2 soluciones, para la

misma topología de red (IOC)
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Sustento de los precios usados por la Concesionaria
Sistema de Gestión

• Los costos de la plataforma de gestión utilizada en la presentación de la
Concesionaria corresponden a cotización formal del representante local
de Cisco, el cual tiene reconocido prestigio, proporciona soporte técnico y
comercial en el país y tiene la mitad del mercado de CISCO en Chile.

• El proveedor entregó la configuración correcta para gestionar la cantidad y
tipo de routers de la red de paquetes redimensionada a la topología del
IOC y los precios para esta.

• Insiste en que, la solución para una red carrier class, multiservicio,
multivendor y de las dimensiones de la red de la empresa eficiente, de la
Concesionaria, es la plataforma ISC + ANA.

• CISCO ha entregado un Informe Técnico, que sustenta lo anterior.



TEMA N° 13 : COSTOS DE EQUIPOS

Sub-Tema :  Costos de equipos Access Gateways (AG) de 
marca Huawei

Objeción N°25 : Costos de equipos Access Gateways (AG) de 
marca Huawei
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Antecedentes

• Los ministerios objetaron el equipo Access GateWay Huawei, por
razones de costo y contrapropusieron un equipo Access GateWay
de marca ZHONE.

• La Concesionaria, en su consulta a la Comisión Pericial, solicitó
incluir partidas de costos que claramente no aparecen
explícitamente detalladas en la planilla del IOC para los costos de
este equipo.

• Estas partidas fueron:
– Fletes, Seguros e internación
– Capacitación y Maqueta
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